Branchensoftware ,,Radius” erfreut sich
zunehmender Beliebtheit

ie von der Landauer GDI Gesellschaft

fur Datentechnik und Informations-
systeme GmbH in Zusammenarbeit mit
point S entwickelte Branchensoftware ,Ra-
dius" erfreut sich nach Aussagen des IT-
Unternehmens einer immer rascheren
Verbreitung. Nachdem das Programm ur-
sprunglich nahezu exklusiv den im point-
S-Verbund organisierten Handlern zur Ver-
figung stand, komme es nun verstarkt
auch in anderen Organisationen zum Ein-
satz, heiBt es. So soll Pneuhage seinen an-
geschlossenen Partnerbetrieben inzwi-
schen die Verwendung von ,Radius” eben-
so empfohlen haben wie die Software in
zunehmendem MaBe bei First-Stop-Part-
nerbetrieben zum Einsatz komme. Den
Grund flr die — so GDI — rasche Expan-
sion der Branchenlésung im Markt sieht
der Anbieter vor allem darin, dass bei ih-
rer Entwicklung ausgewiesene Fachleute
aus der Reifenbranche und der kaufman-
nischen IT gleichermaBen beteiligt gewe-
sen seien. ,Und zwar von Anfang an, als
Partner in Augenhohe: Im EDV-Arbeits-
kreis von point S, der Radius' konzipiert
und Gber Jahre hinweg optimiert hat, sorg-
te der Reifenhandlerverbund daflr, dass
die praktischen Bedirfnisse der Reifen-
fachhandler ebenso konsequent beriick-
sichtigt wurden wie die Interessen der Ver-
triebszentrale”, heit es vonseiten der
Landauer, deren [T-Fachleute und Pro-
grammierer dann die Aufgabe hatten, alle
Winsche in eine solide und bediener-
freundliche Software umzusetzen.

Die Wahl sei damals vor allem auch
deshalb auf die GDI GmbH gefallen, weil
sie auf der Uber 10.000-mal installierten
Software ,Auftrag- und Warenwirtschaft"
aufsetzen konnte, heift es. Eigenen Wor-
ten zufolge entwickelt das Unternehmen
seit mehr als 30 Jahren kaufmannische
Standardsoftware (Lohn & Gehalt/Bau-
lohn, Zeiterfassung, Finanzbuchhaltung,
Auftrag & Warenwirtschaft, ERP/CRM,
Kostenrechnung und Anlagenbuchhal-
tung) fur Firmen und Organisationen aller
GroBen und Branchen, kann mehr als
37.000 Programminstallationen in diesem
Bereich vorweisen und beschéftigt der-
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Seit 30 Jahren wird im pfélzischen Landau kaufménnische Software entwickelt — vor zehn Jahren entstand
hier ,Radius", eine Branchenldsung fiir den Reifenfachhandel

zeit Uber 50 Mitarbeiter in der Zentrale in
Landau/Pfalz sowie seinen bundesweiten
Kompetenzzentren. ,Radius” soll nicht nur
eine lickenlose Anbindung an die ge-
samte Bandbreite kaufmannischer Busi-
ness-Losungen wie CRM, Finanzbuchhal-
tung, Kostenrechnung, Anlagenbuchhal-
tung sowie Lohn und Gehalt bieten, son-
dern zugleich mit einem ausgefeilten Be-
ratungsmodul, der Anbindung an Kfz-Tei-
lekataloge und der Moglichkeit, auch ganz
schnelle Ad-hoc-Abfragen durchzuflihren,
entscheidend dazu beitragen, dass es am
Point of sale ,zligig vonstattengeht".

An jeder ,Radius"-Arbeitsstation er-
fahre der Kunde im Handumdrehen alles,
was er wissen mdochte: Produkteigen-
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schaften, Disponibilitat — und nattrlich den
Preis. Fur CRM und Marketing bietet die
Software dem Reifenhandel dariiber hi-
naus eine ganze Reihe nitzlicher Tools,
wobei die Kontaktverwaltung fur Kunden,
Lieferanten, Personal, Vertreter und Inte-
ressenten als Beispiel genannt wird. ,No-
tizen, E-Mails und Telefonkontakte lassen
sich direkt zuordnen, ebenso Rundschrei-
ben, Einladungen und Werbemails. Ad-
hoc-Abfragen sind natlrlich genauso in
Radius’ integriert wie diverse Webshop-
anbindungen und die Abfragemadglichkeit
bei gangigen GroBhandelsplattformen®,
erklart die GDI Gesellschaft fir Daten-
technik und Informationssysteme GmbH,
die ihren Kunden freilich nicht nur die Soft-
ware selbst zu bieten hat, sondern
auch einen entsprechenden Ser-
vice und Support. Alle GDI-Produk-
te werden demnach ausschlieBlich
Uber ein bundesweites Netz von
Fachhéandlern vertrieben, die bei Be-
ratung, Einrichtung und Einweisung
vor Ort behilflich sein kénnen sowie
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LRadius® will sich vor allem tbersichtlich

und leicht bedienbar prasentieren
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