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Branchensoftware ,,Radius® profitiert von Handler-Feedback

elbst wenn nach letztem Informa-

tionsstand mittelfristig in allen

Pneuhage-Filialen die Branchen-

l6sung eines anderen IT-Dienst-
leisters zum Einsatz kommen soll und auch
point S schon vor einiger Zeit seinen Part-
nerbetrieben den Einsatz der Software ei-
nes Wettbewerbers ans Herz gelegt hat, ist
der Gesellschaft fur Datentechnik und In-
formationssysteme mbH (GDI) die Feststel-
lung wichtig, dass man nach wie vor mit bei-
den Unternehmen zusammenarbeitet. Zu-
mal die Systemzentrale eines Zusammen-
schlusses selbststandiger Reifenfachhan-
delsbetriebe in Sachen EDV letztlich immer
nur eine Empfehlung aussprechen kdnne
und ihren Kooperationspartnern keine be-
stimmte Lésung vorschreibe, ist vonseiten
des in Landau in der Pfalz beheimateten
Softwarehauses zu héren, das mit ,Radius”
eine entsprechende Branchenldsung flr
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den Reifenhandel in seinem Portfolio hat.
,Point S empfiehlt seinen Handlern und
Pneuhage empfiehlt seinen Pneuhage-Ver-
triebspartnern die Branchenlésung ,Radius’
der Gesellschaft fiir Datentechnik und In-
formationssysteme mbH, auch wenn in den
Zentralen und Filialen der beiden Unter-
nehmen selbst andere Branchenldsungen
zum Einsatz kommen®, so die Landauer.
.Radius"” sei abgestimmt auf die Anfor-
derungen einzelner, wirtschaftlich selbst-
standiger Handler und Vertriebspartner,
wahrend in den Unternehmenszentralen
méachtigere Plattformen wie SAP zum Ein-
satz kdmen. Ungeachtet dessen verflgt die
GDI-Software freilich aber Uber Schnittstel-
len, Uber die Artikeldaten direkt aus SAP im-
portiert und den Vertriebshandlern und
Handlern zur Verflgung gestellt werden
kénnen. Insofern gehe es nicht um eine
Konkurrenz der Systeme, sondern um die

Frage, welches System sich flr welchen
Einsatz im jeweiligen wirtschaftlichen Zu-
sammenhang am besten eignet. ,Und weil
sich ,Radius’ eben besonders gut flr die
Handler/Vertriebspartner eignet, wird es
empfohlen®, so GDI. Mit point S kooperiert
man demnach jedenfalls seit mittlerweile
zwolf Jahren, mit Pneuhage seit vier Jah-
ren. Wie es weiter heit, wird derzeit bei-
spielsweise flir point S der TecDoc-Online-
katalog in die Software integriert. ,Ein gro-
Ber Vorteil unserer Zusammenarbeit sind
die Handler selbst”, sagt ,Radius“-Vertriebs-
leiter Jorg Homuth. ,Sie geben uns standig
Feedback und liefern neue Ideen aus der
Praxis, die wir dann in die Software integrie-
ren. Das sichert Qualitat und eine perma-
nente Alltagstauglichkeit der Branchensoft-
ware. Und davon profitieren letztendlich al-

le ,Radius’-Kunden®, meint er. cm



